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.> Unie wei een aantal dingen

vereenvoudigd." Siovenie

wist de Omco-groep ook te

verleiden dankzij een hoog ken-

nisniveau. "De overgenomen gieterij was een
goede basis. We hebben er dan de technolo­
gie van onze gieterij in Belgie naar overge-

ANGOLA raakt snel uit het dal

bracht. Vanaf 2003 zijn we dan ge/eidelijk gaan
investeren, voor in totaal 3 miljoen euro. Van­
daag hebben we een gieterij die voldoet aan
de West-Europese normen, maar die wordt ge­

leid door Siovenen. " Goede managers vinden,

die openstaan voor nieuwe technologieen, was

geen probleem. "We mengen ons niet in het

bestuur, maar we hebben wei strikte contro/e­
mechanismen ingevoerd omdat er sneller mis­

standen kunnen zijn, op aile niveaus. Een
goed georganiseerde overdracht van techno­
logie, met voldoende ondersteuning vanuit

Belgie, vormt de s/eutel tot succes. " •

Florence Delhove
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De bouwsector boomt
er, zelfs zonder reke­
ning te houden met
de organisatie in 2010
van de Africa Cup

Cijfers voor 2008
Aantal inwoners: 17,32 miljoen
Bbp/inwoner (in USD): 4.510 (2.760 in 2003)
Groei van de private consumptie tegen constante prijzen: 9,50%
Groei van de import tegen constante prijzen: 9,20%

Inflatie: 13,30%
Plaats in de 'Doing Business'-ranglijst van de Wereldbank: 167

TROEVEN
Zoals in veellanden van Zwart-Afrika moet ook in Angola alles nog wor­

den opgebouwd of toch minstens gemoderniseerd: wegen, (Iucht)ha­

vens, hotels, scholen, ziekenhuizen, enz. Maar in tegenstelling tot heel

wat van zijn buurlanden, heeft deze voorrnalige Portugese kolonie - die

pas in de jaren 70 haar onafhankelijkheid kreeg - dankzij de aanwezig­

heid van olie en diarnant de middelen om deze gigantische infrastruc-

tuurwerken te financieren, en

heerst er politieke stabiliteit sinds

het einde van de burgeroorlog,

ongeveer vijf jaar geleden. "Het
land kruipt snel uit het dal, en aan
geld is er geen gebrek", verne­

men we van Henri Chalon, direc­

teur voor Afrika van de Waalse

dienst voor Exportprornotie

Awex, die een logistiek steunpunt heeft in Luanda, de hoofd­

stad. "Bij de Waa/se export naar Afrika bekleedt Angola al de
negende p/aats, net na Congo. Van 2006 tot 2007 is deze
export met 35,7% toegenomen. " Volgens hem heeft Angola

voor Belgische investeerders het voordeel dat het een buur­

land is van Congo, en daarrnee een uitbreiding van de activitei­

ten in dat land kan zijn. Daarnaast is het land ook, in tegenstelling

tot het Engelstalige Nigeria, nog niet al te sterk ontgonnen, in het

bijzander door de Amerikanen. Er is wei een sterke aanwezigheid

van Chinezen en Brazilianen, die eveneens Portugees spreken.

De bouwsector boomt er, zelfs zander rekening te houden met de

organisatie in 2010 van de Africa Cup, waarvoor stadions en hotel­

complexen moeten worden gebouwd. Daarnaast ontwikkelt het

land immense landbouwprojecten om een bepaalde mate van

zelfvoorziening te bereiken. De netwerken voor energie moeten

hersteld en uitgebreid worden. Angola zau zijn hydro-elektrisch

potentieel kunnen benutten, het behoort tot de grootste van

Afrika Chalon verwijst ten slotte nog naar het natuurtoe­

risme, dat zich nu pas begint te ontwikkelen.

HANDICAPS
- De duizelingwekkend hoge kosten voor levensonderhoud: huur van

een huis in Luanda vanaf 10.000 USD per maand (!), buitensporig ho­

ge hotelprijzen door het tekort aan kamers, vluchten naar Angola zijn

duurder dan naar andere Afrikaanse landen.

- Traagheid: administratief bij de betaling van facturen en om je een

weg te banen via het totaal overbelaste wegennet van de hoofdstad.

ONDERNEMERS GETUIGEN
Roland Gueubel is ongetwijfeld de Belgische ondernemer die het

best vertrouwd is met Angola. Met zijn bouwbedrijf TSE, met een

thuisbasis in Waals-Brabant, stelt hij in een satellietstad van Luanda

een duizendtal mensen tewerk (waarvan 25 expats - 8 Belgen). De

ondernemer, die al sinds '89 in Angola actief is, heeft vooral sinds 2002

een sterke groei vastgesteld. "De mensen waren moe van de oor/og,

ze willen nu de vruchten van de vrede plukken. " Volgens hem zijn er

zaveel bouwprojecten dat er werk is voor iedereen, ook voor de grate

Braziliaanse en Chinese groepen. Volgens hem zouden de Belgische

bedrijven voordeel kunnen halen uit de ontwikkeling van de voe­

dingsnijverheid, het ontstaan van een ijzer- en staalindustrie en de

oprichting van fabrieken voor kunststoffen (PVC). "Maar de Belg is
vaak te bang", stipt Gueubel aan.

Bob Desmet, export manager bij Frisomat, een fabrikant van geprefa­

briceerde industriele gebouwen in gegalvaniseerd staal uit Wijnegem,

staat eveneens perplex van de enorme boom in de Angolese bouwsec­

tor. Het bedrijf is er al 3 of 4 jaar aanwezig via een plaatselijke partner,

die het bedrijf ontmoette tijdens een grote handelsbeurs. "De lokale
vraag is enorm. Maar dat wit niet zeggen dat Angola een gemakkelijk

land is. Het Portugees is tegelijk een voordeel (Friso­
mat was al aanwezig in Portugal en kon zich daardoor

onderscheiden) en een na­
deel (minder gemakkelijk dan
het Engels). Het leven is in

Angola ontzettend duur en in

de steden is er nog heel wat
criminaliteit. " •
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