Holding Texaf streeft naar uitbreiding activiteiten in Congo

Oprichting investeringsfonds is optie

KINSHASA/LUBUMBASHI (tijd) - Texaf, de beursgenoteerde
holding van Philippe Croonenberghs en Bernard de Gerla-
che, is een van de Belgische bedrijven die vastbesloten zijn
om in Congo te blijven opereren. ‘Wij spelen met het idee een
fonds op te richten om investeringen te verrichten in Congo’,
vertelt de gedelegeerd bestuurder, Philippe Croonenberghs.
Transportondernemingen als Polytra en Comexas en de Bel-
golaise-bank, een dochter van Fortis, zijn ook stevig veran-

kerd in Congo.

' Echo's uit bedrifsleven

‘Wij willen kapitaliseren op
onze beursnotering), stelt Philip-
pe Croonenberghs van Texaf.
‘Onze holding wil graag diversi-
firen en participaties verwerven
in andere bedrijven of investeer-
ders begeleiden in Congo. In het
verlengde van Texaf zouden we
graag een nieuw investerings-
fonds uit de grond stampen. Zo-
'n fonds zou kunnen investeren
in de agro-industrie, de houtsec-
tor, energiebedrijven en andere
branches, Als minimumbkapitaal
mikken we toch op een bedrag
van 20 miljoen euro.’

Texaf, opgericht in 1925, heeft
al zijn activa in Congo. Croonen-
berghs en De Gerlache kochten
de holding in juni 2002 van de
investeringsmaatschappij Cobe-
pa. Het textielbedrijf Utex Africa
(Kinshasa) vormt nog altijd de
hoofdactiviteit. Utex produceert
allerlei soorten kleding en para-
medische artikelen. 'Het bedrijf
boert slecht sinds de grote plun-
deringen van 1991’ zegt Croo-
nenberghs. ‘Na de plunderingen

kwam het nooit meer goed. Het
aantal werknemers liep terug
van circa 3.500 naar 1.000.’

Utex beheert veel vastgoed en
bouwt privé-woningen die wor-
den verhuurd aan ‘expatriates’
en diplomatiek personeel. Een
andere Texas-dochter, La Coton-
niere, overkoepelt drie grote ka-
toenplantages die momenteel
stilliggen als gevolg van de bur-
geroorlog die Congo jarenlang
teisterde. De slechte transportin-
frastructuur speelt La Cotonnié-
re ook parten. ‘Die plantages bo-
den op een bepaald moment
nog werk aan 100.000 mensen,
herinnert Croonenberghs zich.

Carrigrés is een steengroeve in
Kinshasa, die vooral materialen
voor wegenwerken levert. Dat
bedrijf is in handen van Texaf en
Maurice Delens, Nog een bedrijf
van Texaf, Mecelco in Lubum-
bashi, bouwt bruggen, onder-
houdt treinwagons en installeert
gsm-masten.

‘Er zijn zeker mogelijkheden
voor ondernemers in Congo),

zegt Croonenberghs. ‘Het verse
geld van de internationale instel-
lingen, de relatieve rust en de
hereniging van het land vormen
de ingrediénten voor een moge-
lijk succes. Negatieve factoren
zijn de niet goed draaiende over-
heidsadministratie, de rechtson-
zekerheid en het nog te geringe
besef dat Congo nu een unieke
kans heeft om er weer bovenop
te geraken. Bij de administratie
is er nog veel inertie.’

Voor Croonenberghs is het be-
langrijk een zo groot mogelijk
deel van de informele economie
officieel te maken. ‘Je kunt bij-
voorbeeld micro-kredieten toe-
kennen aan zakenlui uit het in-
formele circuit. Op die manier
kunnen ze hun omzet uitbreiden
en belasting beginnen betalen.’

Export Vlaanderen

Sabine Soetens is ‘area mana-
ger' bij Export Vlaanderen, een
van de organisatoren van de re-
cente missie naar Congo. Voor|
Export Vlaanderen is Congo geen
topprioriteit. ‘Vlaamse KMO's
hebben vaak niet voldoende geld
om in Congo te investeren, zegt
Soetens. 'Bovendien zijn de risi-
co’s nog steeds zeer groot. Wij
werken in Congo erg goed sa-
men met Jérdme Roux, de eco-
nomische attaché van Brussel-
Export.’” Export Vlaanderen
tracht ‘de lijm’ te zijn tussen za-
kenlui in Vlaanderen en Congo,
maar stelt zich verder neutraal

op. ‘Voor bedrijven is het zeker
een probleem dat ze niet altijd
goed weten waaraan ze begin
nen. Congo heeft een groot in-
formeel economisch circuit, dat
je niet in een handomdraai kunt
afschaffen. Dat circuit is een ob-
stakel, maar het houdt ook de
bevolking overeind. De corruptie
in Congo is een reéel probleem.'

De Waalse regering steekt 1
miljoen euro in een nieuw ‘trust
fund’, dat studiebureaus moet
ondersteunen bij de uitvoering
van haalbaarheidsstudies in
Congo. ‘Vlaanderen heeft zo'n
fonds niet, maar bedrijven kun-
nen bij ons wel financiéle steun
krijgen voor prospectiereizen,
het maken van catalogi, de op-
richting van een prospectiekan-
toor of het deelnemen aan beur-
zen. De kans is groot dat we met-
tertijd ook subsidies uitkeren

‘Wie niet me
niet winnen, motto van
Bob Desmet. Hij is ortmana-
ger voor Afrika bij Frisomat, een
fabrikant wvan modulaire be-
drijfsgebouwen  uit i
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kijkernn om te weten hoe de toe-
stand echt is, vindt Desmet. ‘De

situatie is verschillend in ieder
land van Afrika.’
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door Walter Rattfo, participeert in
de nieuwe Société de Transport
Urbain du Congo (Stuc), een be-
drijf dat dit jaar opnieuw auto-
bussen wil laten rijden in Kin-
shasa. Nu moeten de ‘Kinois’
zich behelpen met de talloze,
vaak gammele kleine busjes of
op vrachtwagens klauteren. 'Ik
vond 30 tweedehandsbussen bij
het Italiaanse openbaarvervoer-
bedrijf Atac’, zegt Raffo. ‘En ik
zoek nog geld om 17 gelede bus-
sen van de Waalse TEC te laten
overkomen.” Raffo hoopt dat
Stuc een vloot van minstens 250
bussen zal kunnen uitbouwen.
William Beeckman heeft een
klein vleesverwerkend bedrijf in
Lennik, een exportfirma in Brus-
sel en zelfs een slagerij in Burk-
ina Faso, Ik zou graag een pros-
pectieantenne oprichten in Kin-
hasa, maar wil liever met in-
esteringen wachten tot na de
ongolese verkiezingen in 2005.
nvesteringen in de veeteelt, de -
leesverwerking of plantages:
preken mij zeker aan.’ Beeck-
an kan ook over circa 50 twee-
ehandsbussen van De Lijn be-
chikken en hoopt daarvoor een
fnemer in Congo te vinden. ‘In
Congo zijn de risico’s natuurlijk
groter, maar de expansiemoge-
ijkheden zijn er dan ook nave-
nant. Congo heeft zeker niet het
monopolie op corruptie, die
vind je in ons land net zo goed.’
DB
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